
中小企業診断士・弁理士として新規
事業開発やブランディング支援を行
う一方、自らも国産クラフトビール
専門店を経営。
事業構想からブランドづくり、知的
財産の保護まで、理論と実践の両面
から事業者様の成長を支援する。
自ら現場で運営を行うことで、現場
感覚を重視した支援を強みとし、
どうすればお客様に伝わるか、
継続的に選んでいただけるか
という視点にこだわりを持つ。

★新規のお客様を増やしたい店舗運営者

★自社で製造・販売をしている小売事業者

★イベントの出店を検討されている方

★お客様に愛されるお店づくりをしている方

072-439-5023soudan@kishiwada-cci.or.jp
https://www.kishiwada-cci.or.jp/住所

MAIL

WEB

TEL

こんな方におすすめ

一見客を逃さない「店舗力」を身に付けよう
　◆ 店舗環境の見直しや考え方について

　◆ 記憶に残る接客方法とは

　◆ 視覚で魅せる「店内演出」

イベントを「出張型ショールーム」に変える
　◆ ブース設営の重要性と効果

　◆「来店への仕掛け」と送客術

　◆ 短い時間で魅力を伝える「魅せ方」の極意

天満橋経営研究所 代 表 清水 貴雄

本セミナーでは、普段の店舗環境の見直し方から、お客様の期待
を超える「おや？」を引き出すおもてなしの技法まで、継続的な
関係性を築くための手法や販促戦略が学べます。
もっとたくさんの方々に自慢の商品の魅力を正しく届けられる方
法を知り、これまで以上に地域に愛され続けるお店づくりを実現
させましょう‼

カリキュラム

〒596-0015　岸和田市別所町3-13-26

お申し込み・お問い合わせ先

（LINEのお友達登録をお願いします）

会  場
　岸和田商工会議所 ２F集会室

定  員 30 （先着順）名

～Pro f i l e~  

大阪府地域活性化事業経営支援事業
展示会等出展支援事業

８ 21 (金) 14 時 15時－ 30 分/

参加費無料
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